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HOHNER und SONOR optimieren
Supply Chain Management mit wayRTS




Das Unternel
Hohner und Son

Die Matthias Hohner GmbH mit Sitz in Linie Holding-Funktionen in Form von ver-
Trossingen, Deutschland ist das Mutter- waltungsbezogenen Leistungen. Die pro-
unternehmen der HOHNER Gruppe. Bereits  duzierenden Unternehmen sind die Hohner
im 19. Jahrhundert begann die lange Tra- Musikinstrumente GmbH und Sonor GmbH.
dition der HOHNER-Gruppe in der Ferti- Weltweit spielen Millionen musikbegeisterte
gung hochwertiger Musikinstrumente. Die Menschen auf Instrumenten von HOHNER

Matthias Hohner GmbH erfUllt in erster und SONOR.
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Hohner und Sonor

optimieren SCM mit wayl

Mit UnterstUtzung von valantic haben die Musik-
instrumentenhersteller HOHNER Musikinstrumente
GmbH sowie die Schwesterfirma Sonor GmbH die
Advanced Planning und Scheduling (APS) Software
wayRTS von valantic eingefUhrt. Beide traditions-

reichen Hersteller von Harmonikas respektive

Schlagzeugen und Orff-Instrumenten verfigen
jetzt Uber eine deutlich agilere, werksUbergreifen-
de Bedarfs- und Fertigungsplanung mit maximaler
Transparenz entlang der gesamten Wertschép-

fungskette.
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Die Herausforderunag:
Agile, werksUbergreifende
Bedarfs- & Fertigungsplanung
mit maximaler Transparenz

Die HOHNER Musikinstrumente GmbH, WeltmarktfUhrer for Mundharmo-
nikas und Akkordeons, Schwesterfirma und Schlagzeughersteller SONOR
GmbH sowie der gemeinsame strategische Partner in Taiwan, KHS Musi-
cal Instruments, planen ein einheitliches SAP ERP System. FUr HOHNER in
Trossingen bedeutete die Ablésung des bisherigen ERP Systems und auch

die Abschaffung der damit verbunden APS Software waySCS.
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Besonderheiten des Projekts

wayRTS ist eine Standardsoftware fUr Advanced
Planning and Scheduling in Echtzeit, die Uber
Schnittstellen an das datenfUhrende ERP an-
geschlossen wird und Planungsentscheidungen
auch dorthin zurtckschreiben kann. Ublicher-
weise werden im Laufe der Implementierung
Tests anhand der Daten aus dem Produktiv-
system gefahren - schlieBlich sind es diese
Daten, aus denen ein allgemeingultiges Pla-
nungsbild erzeugt und visualisiert wird. Auf
deren Basis kdnnen verschiedene Szenarien zu
Beschaffung, Ressourcenzuweisung, Produktion

und Logistik simuliert werden.

Die Herausforderung in diesem Projekt: Durch
die parallele EinfUhrung von SAP durch ein
Beraterteam aus Taiwan und wayRTS durch
valantic, arbeitete vor allem das valantic Team
mit ,beweglichen Zielen®. Doch die Zusammen-
arbeit mit dem Projektteam bei HOHNER und
SONOR sowie den taiwanesischen Beratern
klappte gut und es zeigte sich, dass die Export-
schnittstelle von wayRTS eine Qualitadtskontrolle
fUr die Migration der Daten nach SAP darstellte.
Gemeinsam konnte an verschiedenen Stellen
ein Feintuning vorgenommen werden, so dass

die Musikinstrumentenhersteller mit korrekten
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und fUr IT-gestUtzte Planungsprozesse aussage-

fahigen Stammdaten in die werksUbergreifende

¢

transparente Fertigungs- und Supply-Chain-
Planung gehen.

Die beide Unternehmen betreffende Planung be-
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zieht sich vor allem auf den Absatz, denn 95 Pro-
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Musikalienhandel in aller Welt. Stark wachsende

Markte in Russland und Asien sowie Einzelferti-
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Aufmerksamkeit der Planungsteams bei HOHNER

N el it i sl el e

und SONOR beanspruchen. Dank der EinfUhrung
von wWayRTS zur Realisierung einer transparenten

standortUbergreifenden Planung kénnen sich die

Planungsteams in Trossingen und Bad Berleburg

kUnftig gegenseitig vertreten.
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Lésungen und Ergebnisse

* Vollstandige werksUbergreifende Transparenz * Realtime-Szenariotechnik erlaubt es, Anfragen
Uber den Wertschopfungsprozess oder Auftragseinlastungen (ATP & CTP) zu si-

mulieren, ohne die produktive Arbeit zu stéren
« Lieferfahigkeit und Liefertreue werden

verbessert, Sicherheitspuffer in Form von Zeit < Elektronische Ubermittlung der Arbeitsvorrate

oder Bestand abgebaut und Betriebsdatenerfassung mit wayMES
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Frank Brandle
Leiter Prozessmanagement
HOHNER Musikinstrumente GmbH

.Wer einmal die VorzUge eines APS-
Systems wie waySCS genossen hat,
will nicht zu einer Planung mit ERP-
Bordmitteln zurUck. Wir konnten das
Management davon Uberzeugen,
durch die EinfUhrung des echtzeit-
fahigen Nachfolgers wayRTS unsere
effizienten Planungsprozesse
aufrechtzuerhalten, ja sogar auf
SONOR auszudehnen und weiter zu

optimieren.”
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Uber valantic

valantic ist die N°1 fUr die Digitale Transformation und zahlt zu den am schnellsten wachsenden
Digital Consulting-, Solutions- und Software-Gesellschaften am Markt. Dabei verbindet valantic
technologische Kompetenz mit Branchenkenntnis und Menschlichkeit. Uber 500 Blue Chip Kun-
den vertrauen bereits auf valantic - davon 32 von 40 DAX-Konzernen sowie eine Vielzahl inter-
nationaler Marktfuhrer. Mit mehr als 4.000 Solutions-Berater*innen und Entwickler*innen und
einem erwarteten Umsatz von mehr als 550 Mio. Euro in 2023(e) ist valantic in Deutschland,
Osterreich, der Schweiz, Belgien, den Niederlanden und Portugal sowie an zahlreichen weiteren
internationalen Standorten vertreten. valantic organisiert sich in einer einzigartigen Struktur aus
Competence Centern und Expert*innenteams - immer genau auf die DigitalisierungsbedUrfnisse

von Unternehmen abgestimmt. Von der Strateqgie bis zur handfesten Realisation. Das Leistungs-

spektrum umfasst die Bereiche Digital Strategy & Analytics, Customer Experience, SAP Services,

Smart Industries sowie Financial Services Automation.

www.valantic.com/de
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Sie wollen mehr erfahren?

Weitere Informationen finden Sie auf

unserer Website unter:

D www.valantic.com

i

oder sprechen Sie uns an!

info@sce.valantic.com

Qs +49 89-578399-0
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